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■浪花おふくろファンド この 2年間■ 

 まだリーマンショックの余韻がおさまって

いなかった 2年前、浪花おふくろファンドの

基準価額は、2月 25 日 6,273 円、3月 11 日は

6,158 円（ファンド基準価額の最安値）でし

た。昨年の 2月 25 日は 8,674 円、そして今年

の 2月 24 日の基準価額は、9,421 円でした。 

基準価額は、このようにずいぶん動きました。 

当ファンドに出合うまで、元本が保証された預貯

金しか利用してこられなかったお客さまは、ハラハ

ラどきどき怖い思いをされたことでしょう。振り返

ってみて胸が痛むのは、もっと私たちがしっかりサ

ポートできたのではなかったか…ということです。 

 

2008年 4月のファンド設定当時からのお客さまの

お一人ですが、セミナーに来られて「大丈夫でしょ

うか？」と目にうっすら涙を浮かべて質問された方

もいらっしゃいました。今でも忘れることのできな

い光景です。 

「怖いから、いっそのこと解約してしまおうか」

それでもそのお客さまは、セミナーに出たり、月 

次レポートのファンドマネージャーの言葉などをお

読み頂いて、解約せずに毎月の定額積立を継続して

下さいました。 

   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 
■お客さまにも支えて頂いています♪■ 
昨年夏、久しぶりにセミナーに来られた彼女

は息子さんをお連れになり、わざわざ言葉をか

けて下さいました。 

「あの時ひどいことを言ったかもしれません。

色々お話ししてくれてありがとうございまし

た。」と。 

 心に沁み渡る言葉がありがたかったし、今でも「お

客さまをしっかりサポートしていこう！」というモ

チベーションとなり、元気づけて頂いております♪ 

  ■まだまだ、旅は始まったばかりです■ 

 皆さまが「浪花おふくろファンド」に投資して下

さった時の動機は？目的は何でしたか？ 

 口座開設時にお答えいただいたアンケートでは、

「将来のための資産形成」がダントツに多いです。 

 浪花おふくろファンドの基準価額は、ようやく設

定時の 1万円に近づいてきました。 

「やれやれ、この辺りでハラハラから解放されたい」

というお気持ちはよく分かるのですが、毎月の定額

積立なら、怖い気持ちを幾分やわらげる効果があり

ます。 

当初の目標達成に向かって、ぜひ私たちといっし

ょに自分年金作りの旅を続けて下さい♪ 

 浪花おふくろファンド責任者  石津 史子 

家計に身近で、あたたかいファンドを提供し、 
世の中のおふくろが幸せな家庭を育むことを支援していきます！ 

 ～～～＊～～～～～＊～～～～～＊～～～～～＊～～～～～＊～～～～～＊～～～～～＊～～～～～＊～～～～ 

 
 

月次レポート・おふくろ便り・ホームページで大活躍のフクロウのイラスト。この度、フクロウをバージョンアップして「浪花おふ

くろファミリー」を結成(!?)いたしました。ファンドへの理解を深めて頂く際に、力を貸してくれるといいな！と期待しております。 

先月募集しました 5のフクロウの名前は、「元気守くん」にしました。FAX やメールでご応募いただいた皆さま、ほんまにあり

がとうございました！次は、アメリカをイメージするフクロウです。浪花おふくろファンドは、組み入れているファンドを通して、こ

んな企業にも投資しています。皆さまからのご応募お待ちしております！         

締め切りは、毎回、おふくろ便り発行月の翌月 20 日です♪                                                                                

★下記を明記の上、ファックスかメールで、ご応募下さい。   

 １．フクロウのイラストの上についた番号とフクロウの名前 
 ２．応募される方の住所・氏名・連絡先 
   Fax…０６－４７９０－６２０３ 
   Mail…otayori@728ofukuro.jp 
   

フクロウに名前をつけて、「浪花おふくろファミリー」に参加しよう！（「元気 守くん」紹介と６募集中） 

※ご記入頂きました個人情報は、フクロウの名前募集キャンペーンに

関するお知らせに限って使用いたします。 
命名者：M.Oさん アメリカをイメージするフクロウ 

元気 守くん↓ ６↓ 募集中！ 
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■春の気配■ 

立春が過ぎた頃から、家の近くの梅

園のつぼみがふくらみ、2月半ば頃には、

紅や白のかわいい花が次々に咲きはじ

めます。 

 

梅園を観た後、ひな人形を飾るのが

我が家の年中行事になっています。 

高さ 8 センチほどの小さなお人形ですが、顔の表

情や、着物もとても精巧で、娘と 2人で箱から出し、

ワイワイ言いながら飾り付けを楽しんでいます。ひ

な飾りは部屋をぱっと明るくしてくれます。 

自宅の屋上に植えたチューリップの球根の芽が、

パンジーの隙間からでてきていました。「忘れていな

い?もうすぐ咲くよ！」と私に声をかけているように

思え、愛おしくなります。 

皆さんなら、どんな時、何を見て、春の気配を感

じられますか。 

 

■冬の存在■ 

チューリップの球根は、冬の間地中で春に向けて

の準備を日々確実に行っているのです。 

幼い頃、寒い冬が苦手で、何で冬なんてあるのか

なあ、と疑問でしたが、母に、「植物は、冬に根を張

り花を咲かせる準備をしているから、この季節がな

かったら、春になっても花は咲かなくて困るのよ。」

と教わった記憶があります。 

厳しい寒さや風雪に耐えたものだけが春に向けて

花が咲く。ようやく今頃になって、冬の存在が気に

かかるようになってきました。 

 

これって人生に似ているように思いませんか。若

い頃は、努力してもうまくいかなかったりすると、

他人は楽々成功しているように見え、うらやましく

思ったものです。それは、表に見えるものだけに関

心がいき、目に見えないものを見ようとしなかった

からだと反省します。 

 

 

 

 

 

 

 

■花を育てるような投資■ 

投資の世界では、投資を始めてすぐに、儲けたか、

損をしたか、すぐに結果を欲しがる傾向にあります。

それもほとんど努力せずに。 

それって、自然界の営みとかけ離れているように

感じます。違和感のある行動は自ずとストレスにな

ります。そして、やっぱり損するからやめたという

結果になりがちです。 

私は、「長期投資とは種をまいて、水をやり、愛情

を持って育て、実りを待つこと」と教わりました。 

まさに花を育てるような感覚は、世話する喜びが

あり、ストレスがなく、どんな花が咲くのかワクワ

クできます。またたとえ、はじめてのことでうまく

育たなかったとしても、冬の時代にじっくり考え、

知識を身につけ、軌道修正していくと、次のチャン

スは必ず訪れます。 

 

■春を待つ冬の楽しみ■ 

長期投資においては、この冬の存

在をどうとらえるかがとても重要

です。 

ただただ損をしているから、元に

戻るまで我慢して忍耐の塩漬けを

するか、やがて来る春を楽しみに冬

の時を充電期間と考え、じっくり勉強しながらゆっ

たりと待つのか、同じように見えますが、実は心の

持ちようが全く異なります。皆さんならどちらを選

びますか。 

冬の時代を楽しめる長期投資家をめざしていきた

いものですね。 

冬の間に葉っぱを落とし、枯れたようにみえた梅

の木に、つぼみがちらほらでてくるとき、生命の不

思議さを感じます。年を重ねるごとに、そんな変化

を楽しめるようになってきたなあと感じます。 

人類の今日より明日良くなろうとするエネルギー

を感じ、目に見えないパワーを楽しみたいと思いま

す。 

                  中井 朱美 

 

～ 春を待つ冬の楽しみ ～ 
～～～＊～～～～～＊～～～～～＊～～～～～＊～～～～～＊～～～～～＊～～～～～＊～～～～～＊～～～～ 
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～TMA 長期投資ファンドの月次報告書より～ 

 

■ファンドマネージャー・コメント■ 

TMA長期投資ファンドは、投資先の企業が「どんな会社
なのか？」という、受益者の皆さんの疑問に答えるために、
主たる投資先企業を紹介しています。TMA長期投資ファン
ドが、どのように投資先企業に魅力を感じているかという
点を紹介することで、受益者の皆さんが、よりよく当ファ
ンドの投資姿勢を納得していただけたら幸いです。 
なお、下記コメントは TMA 長期投資ファンドの基準日
（2011.1.31）現在の組入れ銘柄の紹介であり、将来変更
する可能性があります。また、特定の銘柄の投資勧誘を目
的として作成したものではありません。 
～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～～ 
今回の企業は、食品ディスカウントストアを営む「大

黒天物産」です。関東では馴染みが薄いものの、岡山県を
中心に中国、近畿、四国地方に、食品中心のディスカウン
トストア（「ディオ」、「ラ・ムー」）を展開しています。 
大黒天物産では、豆腐および食パンについては、自社

で生産することで低価格化を図り、製造小売業化を進めて
います。これらの商品に加え、PB(プライベート・ブラン
ド)商品により「エブリディ・セーム・ロープライス」を
達成し、大手スーパーのPB商品と比べても安価な商品を
提供しており、まさに、食品小売業界のディスカウントス
トアとしての地位を築いているのです。 
 
どのように、ほかのスーパー各社よりも安く食品を提

供できているのでしょうか？ 
それは、売上高に占める販売費および一般管理費の比

率を、ほかのスーパー各社対比で低く抑えることで商品価
格を引き下げることが可能になっていることがあげられ
ます。平成22年5月期の売上高に対する販売費および一
般管理費は 17.2％であり、ほかの大手スーパー会社に比
べて、相対的に低い水準となっています。 
これは、①取扱商品を絞り込むこと、②チラシに合わ

せた商品配置転換を頻繁に行わないため人件費抑制に貢
献していること、③「ウィークリーマネジメント」により
数値管理の徹底が図られていることなどが影響している
と考えられます。 
特に注目したいのは、一般的な食品スーパーでは、特

売チラシを配布することで集客をするたびに、店舗の商品
構成や配置を変えるための人件費がかかるため、コストの 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
上昇を免れなくなってしまうという現状です。逆を言えば、
「毎日、変わらず、安い商品」を提供していれば、キャン
ペーンごとに店舗内の商品配置を変えることもなく、販売
費および一般管理費が抑えられることになるわけです。 
 
ところで、なぜ、わが国の食品小売において、低価格
志向のディスカウントストアに注目するのでしょうか。 
それは、今後、わが国の人口動態を考えていく上で重要
なポイントとして、退職世代が増加することで収入が伸び
ない中、人口規模のわりに消費が抑制されると考えている
からです。 
今後、新興国で見られるような食品インフレが本格化し
てくれば、わが国家計の年金収入や賃金収入の上昇が期待

できない中で、なおさら安価な食品を購入せざるをえない
という傾向は強まると考えられるからです。 
衣料品や家電製品だけではなく、食品分野においてこそ、
高齢化の波は今後、より大きく小売業に影響を与えていく
ことになるでしょう。であるからこそ、このトレンドに対
応するために、既存の食品スーパーの営業スタイルとは一

線を画すところに、次代の新たな食品スーパー像が描ける
わけです。 
さらに言うならば、わが国の消費は、消費対象が、「少
量のぜいたく品」と「多量の低価格商品」へと二極化して
いく可能性が高いと考えています。これは、生活者が日々
の生活をする上で必要不可欠な食品において特に、高齢者
や共働き家庭では少量で美味しい惣菜が注目されつつ、毎
日の食材には極力出費を抑えるという二極化が進むこと
を意味します。 
前者の惣菜を中心に伸びているスーパーの代表は、以
前紹介した埼玉県地盤の「ヤオコー」であり、後者の食品
ディスカウントストアの代表が、「大黒天物産」であると
整理することが可能でしょう。ともに、既存のスーパーと
は異なるスタイルを進めている企業なのです。 
 
◎ 参考資料：平成22年5月期決算短信 
http://www.e-dkt.co.jp/ir/pdfs/library/tanshin_
20100713.pdf 
 
 
 
 

★ おふくろ目線で企業をwatchinｇ 
 ～どんな会社に投資しているのか、もっともっと知りたい！～ 
組入れファンドの月次報告書より抜粋してみました 

第 30 回は「大黒天物産株式会社」(東証 2 部上場）です♪ 

 

おふくろファンドは TMA
長期投資ファンドを通

じて「大黒天物産㈱」

に投資しています。 

「少量のぜいた

く品」と「多量の

低価格商品」
への二極分化

…我が家も夫

婦二人。量が
減りました～ 
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 ～社会保険労務士・CFP○R   石津史子～ 

 

～ある若者からのメール～ 

■ 「母の年金を確認したい」 ■ 

 あるサイトで「年金ガイド」

を務めていた頃のことです。 

ガイド人に直接メールで問合せ

ができるというコーナーがあり

ました。そこには週に数本の相

談メールが届きましたので、内

容に応じて制度の説明をしたり、具体的な手続き

の方法やその窓口などを書いてメールで返信して

おりました。 

年金サイトは、「年金」に興味のある人が見るペ

ージ。だから相談者の多くは 50代、60代でした。 

ところが、その日の相談者は 26歳！珍しく若かっ

たし、相談内容が自分のことではなく、「両親の離

婚に際して、母が受けとれる年金について確認したい」

というものだったので、とても印象的でした。 

時期的には、ちょうど「離婚時の年金分割」に関する

法律の実施日（2007年 4月1日）が近かったこともあ

り、週刊誌の見出しやテレビ・ラジオの特集番組を見聞

きしてメールしてきたのでしょう。 

彼の両親の離婚日は、この法律が実施される前に

成立していたため、彼の母は、サラリーマンだった夫の

厚生年金を分割して受給することはできませんでした。 

この件について、彼と数回やりとりしましたが、最後にも

らったメールの一文をご紹介しましょう。 

「年金は、高齢者のためにあると思っていたけれど、僕

たち若者にとっても必要であることが、よくわかりました。

自分の子にはこんな思いをさせたくないので、僕は、

年金の保険料をきちんと払っていこうと思います。」 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

■公的年金＋自分年金で経済的自立をめざそう■ 

彼の両親は、父親の 60歳定年を前にして離婚する

ことになったそうです。母親は、父親より 5 つ年下。結

婚以来ずっと専業主婦で、二人の息子を育ててきたそ

うです。両親は 5 年ほど前から別居状態になったため、

彼と同居していた母親もパートタイマーで働くようになっ

たそうです。結婚して別所帯で暮らす兄と二人で、数

万円ずつ出しあって母親の生活費を支えているのだそ

うです。 

彼の母親の年金は、専業主婦時代の国民年金（基

礎年金）だけ。34 歳まで国民年金には任意加入をし

ていなかったので、年金月額は 3 万 5000 円ほどしか

ありません。仮に 55 歳から 65 歳になるまでの 10 年

間国民年金の保険料を払いこんでも、月額 5 万円程

度の年金にしかなりません。 

今後も約 10 万円のパートタイマー収入と二人の息

子からの支援が続けば、一人暮らしは可能です。しか

し、彼にとってこの数万円の負担は重く、「母親の年金

さえもっと充実していれば、自分のために使えたはず」

という苦汁が滲んで見えたメールだったのです。 

  ＊ 

これは、彼だけの問題ではありません。先行きがま

すます不透明になりつつある公的年金。先行き不安が

あるからこそ「自分のことは自分で責任を持つ！」とい

う気概と、行動が重要だと思います。 

「自分年金を作ったから、子の世話にならず経済的

に自立して生きていける♪」…こんな人生を、送りたい

ものですね♪ 

 

 

 

ホームページの「NOFukuro スタジオ」で連載を始め

たシリーズを掲載していきます。ホームページは、 
おふくろファンドで検索してみてくださいね♪  

http://www.728ofukuro.jp 

  

シリーズ：自分年金を作ろう！！⑩ 


